Rotek 1 Malmo
— storst 1 Norden pa viarmepumpar

Tre &r i rad har Rotek AB i Malmé utsetts till ”Arets IVT-aterforsiljare” i Sverige. Darmed
kan man ocksa titulera sig Nordens ledande aterforsiljare av virmepumpar.

Under 2006 salde Rotek hela 998 virmepumpar. Genom att alltid ha nojda kunder som
en overgripande malsittning fortsatter framgangarna.

Det ar broderna Gunnar och Jan Tjernberg som driver det framgangsrika foretaget,
vars grund finns i ett gediget kunnande om energi och uppvarmning.

Ratt direkt — Vi vet hur viktigt det ar att
ha nojda kunder, siger Gunnar Tjernberg.
En no6jd kund dr var basta marknadsforare.
Dairfor forsoker vi gora ratt fran borjan ...

Duktiga partners — Vi har genom éren
byggt upp ett nitverk av mycket kompe-
tenta partners for som ansvarar for allt
kring installationen av virmepumpen,
sager Gunnar Tjernberg.

Alltid hembesok - Det ir viktigt att
alltid gora ett hembesok hos kunderna for
att se vilken vairmepump som passar i just
deras hus. Darefter ger vi en kostnadsfri
besparingskalkyl och en offert.

Ratt Vqrmepump IVT varmepumpar dr Jan och Gunnar Tjernberg pd Rotek AB har tre dr i rad blivit
ledande i Europa och har ett komplett pro- *Arets IVT-dterforsiljare”. De siljer mest virmepumpar i Norden
gram som atervinner virme frdn berg, jord,  av Europas ledande mirke!

vatten, uteluft eller franluft.

— Tack vare att vi arbetar med IVT:s breda program kan vi erbjuda kunden den bista
varmepumpen for respektive behov. Diarmed blir besparingen ocksd maximal, sager
Gunnar Tjernberg.

vardet pa huset
varmekostnaderna

pengar och miljo

NYHET! svensk Fastighetsformedling lanserar ett nytt
tdnkande med tre vinnare: Siljare, kopare och miljon.

Vi tanker alltid lite langre....

Vart samarbete med IVT och Rotek kom till stdnd nar vi ins&g hur enkelt det ar att férbattra
ekonomin, inomhusklimatet och den yttre miljopaverkan genom att byta gammalt varme-
system i sitt hus.

Ekonomin forbattras genom att vi ofta ser dyra driftskostnader i de gamla anléggningarma som drivs av S .
olja och/eller direktverkande el. Ofta ror det sig om besparingar upp emot 50%! For dig som képer eller M“lo & Energl
sélier genom oss ar det séklart en fordel med laga driftskostnader, ditt hus blir mer attraktivt p& markna-
den och &r du kdpare sa far du ett hus som ar modernt och ekonomiskt riktigt.

Inomhusklimatet blir battre, nar man inte behdver snéla och anpassa varme och varmvatten lika
mycket efter planboken sé& kan man ha ett behagligare och mer komfortabelt Klimat inomhus. T

Svensk Fastighetsformedling skall uppfattas som en aktor som inte bara folier med, ett av vara E l VT “n E“
ledord &r nytankande! Milion &r kanske den fraga som &r mest engagerande av alla just nu i dessa tider. VARMEPUMPAR
Vivill géra gé i forsta ledet och kanske i det hér fallet allra langst fram!
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